INVITATION

SageCRM : Meilleure efficacité commerciale

ASPLlne Prospecter, vendre, fidéliser, sont les 3 étapes essentielles pour assurer la croissance
et la pérennité de votre entreprise.

Acces immeédiat aux informations clés sur les contacts et 17%
une vision a 360 degré des clients - - tout I’historique en de temps collaborateurs
1 clic. économisé

Amélioration de I'efficacité des commerciaux - organisation 5%
des journées de travail, partage des agendas, rapports
d’activité automatisés

Q Création d’opérations commerciales en un clic : e-mailing, 14 mois

d’augmentation des revenus

fax mailing, SMS ... délai moyen d’amortissement
du projet

Limoges
28/01/2010

Intégration immédiate de MS Outlook : synchronisation
transparente des contacts, des calendriers et des taches Carmeimnes
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Sage CRM

> Vision claire de votre activité
commerciale

> Meilleure réactivité

> Chiffre d’affaire optimisé

(rspline

Votre Centre de Compétences Sage

Retrouvez-nous sur www.aspline.fr

Tél 04 729123 99 contact@aspline.fr

Pour nous confirmer votre présence a cette démonstration
renvoyez ce coupon par fax au 04 72 91 23 90 ou sur contact@aspline.fr

LIMOGES - 28 janvier 2010 - 9h a 11h

Société

Adresse

Nom E-mail
Tél Fonction

Je serai accompagné de




